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Vertragsrecht fiir den Vertrieb in 3 Teilen

Der Verzug — Vertragsrecht fiir den Vertrieb Spezial

Verkaufen mit Risikozuschlag!

Was heildt eigentlich Verzug und wann ist er gegeben? Wann bedarf es einer Mahnung? Kann neben
einer Vertragsstrafe noch Schadenersatz verlangt werden? Kurzweilig und praxisnah beantwortet die
Referentin die wichtigsten Fragen zum Thema und gibt hilfreiche Informationen fir
Vertragsverhandlungen an die Hand

Inhalte — Arten, Voraussetzungen und Rechtsfolgen

e Terminvereinbarung

e Mahnung

o Mitwirkungspflichten

e Hohere Gewalt

e Verzbgerungsschaden

e Haftung

e Vertragsstrafe oder Schadenpauschale

lhr Nutzen: Mehr Sicherheit in Rechtsthemen verschafft eine bessere Verhandlungsposition. Die
Teilnehmenden erkennen Beschaffungsrisiken klarer, kdnnen sie vertraglich beriicksichtigen bzw.
kommerziell bewerten

Methode: Fragen und Falle, Umfragen. Die Teilnehmenden arbeiten von Anfang an aktiv mit
Zeitumfang: 3 Stunden mit 2 kleinen Pausen

Format und Unterlagen: Online, Prasentation, die im Nachgang per email zugeschickt wird. Nach
Abstimmung auch Inhouse

Zielgruppe: Inhaber:innen, Fiihrungskrafte, Mitarbeitende aus dem Vertrieb im Innen- und
AulRlendienst, Servicemitarbeitende, Projektabwickler:innen

Preis pro Teilnehmer:in: 350 Euro zzgl. USt. / Gruppenrabatt ab 8 Personen

www.Akademie-Vertragsrecht.de Rechtsanwaltin Fon: 0751-9770240
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Termine: nach Vereinbarung

Uber die Referentin: Rechtsanwiltin, langjihrige Erfahrung als Inhouse Rechtsabteilung — Contract
Manager und General Counsel - in der Metall- und in der Softwareindustrie.
Unternehmensschulungen seit tber 20 Jahren. , Kurzweilig und praxisnah”, beantwortet die
Referentin die wichtigsten Fragen zum Thema und gibt hilfreiche Informationen fir
Vertragsverhandlungen an die Hand. ,Tolle Referentin, spannende Schulung, selten habe ich in einer
juristischen Schulung so viel fiir die Praxis mitgenommen®, sagen zufriedene Teilnehmende.

Weitere Vertriebsschulungen: Vertrieb die ,BASIS“ und Vertrieb Spezial ,, GEWAHRLEISTUNG +
GARANTIE”

ALLE 3 SCHULUNGEN BUCHEN UND SPAREN!

Buchungen unter info@akademie-vertragsrecht.de
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